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Datum: 2020-05-26

Radgivare: Lars-Erik Jansson

Bakgrund

En gdrdsbiogasanlaggning som séljer sin gasproduktion till en kdpare av &nga onskar radgivning for hur de
ska tanka och agera infor avtalsskrivning med kdparen.

Beskrivning av problemet

Ett skriftligt avtal ar till for att verifiera vad tva eller flera parter har kommit éverens om. Det &r framforallt
ett stod for parterna att ténka till pa vad man vill uppnd och ta bort eventuella missférstdnd mellan parterna.
Ett bra avtal ska aven kunna lésas av andra utan att nya tolkningar uppstar.

Denna ar enbart en vagledning och det kan tillkomma i vart enskilt fall ett behov att ytterligare komplette-
ringar. Var sjalv delaktig i processen med tag alltid hjalp av juridisk kompetens innan avtalet fardigstalls.

Forslag pa I6sning eller rekommendation

Nedan foljer punkter som bor ingd i ett avtal samt kommentarer pd vad man bor téanka pa géallande punkter-
nas innehall.

1. Parter.

Har ska man kunna identifiera vilka som har ingdtt detta avtal. Det &r viktigt att de som ingdr &r juridiska
personer, dvs privatpersoner eller bolag med juridisk status. Har flera personer bildat ett enkelt bolag ska
respektive persons identifieras (personnummer) eftersom ett enkelt bolag har ingen egen juridisk status.

Ett tips ar dven att ange vad de olika parterna har fér uppgift i avtalet (leverantér, mottagare, sdljare, kdpare
m.m.) samt skapa en forklaring att nar parten omnamns i avtalet kallas parten for t.ex. “Leverantéren” (an-
vand stor bokstav som nar man skriver ett namn).

2. Bakgrund.

Har skriver man en beskrivande text som berdttar grunden till att man vill ingd avtal. Texten ar aven till for
att lasaren ska forstd vilken “andemening” som rddde nér avtalet skrevs. En nog s3 viktig del om det i fram-
tiden kommer uppsta tvister och man beho6ver tolka avsikten med avtalet.
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3. Vad ar det som ska levereras/mottagas/saljas/kopas.

Har gér beskrivningen dver till vad man mer exakt avser i detta avtal. Nedan f6ljer ndgra frdgor man bor
tanka pa. I vissa fall beh6ver dessa fragor fortydligas och i s& fall &r det lémpligt att de far en egen punkt.

e Ar produkten t.ex. biogas eller fardig &nga?

e Var finns leveranspunkten, dvs. var 6vergdr ansvaret frén saljaren till képaren?
¢ Vilka volymer ska levereras och nar ska de levereras?

e Kvalitén pa det som levereras och hur sakerstaller man den?

e Hur ska méatningen ga till och hur sakerstaller man att den &r ratt?

4. Pris och betalning.

Om avtalet ar 1angt vill man garna binda priset pa produkten till ndgot index eller ndgot annat som man kan
forhalla sig till. T.ex. kan koparen vill binda det till en alternativ produkt som de kan anvénda istallet och som
saljare vill man binda det till kostnadsokningar som kan uppstd for att fa fram energin (biogasen). Att binda
det till t.ex. till oljepriset &r normalt inte att rekommendera. Aven om man som saljare tror pd att framtida
oljepriser stiger, ar det inget man kan med sdkerhet veta. Att binda det till oljepris eller ndgon form av olje-
index ar darfér ett inslag av "lotto” dar man kan vinna eller forlora. Ett avtal ar till for att skapa trygghet for
béda parter. Som saljare bor man ténka over vilka kostnadsforandringar i produktionen som gér min verk-
samhet mest sdrbar och vélja ett index som bast matchar dessa forandringar. Som kopare kan det givetvis
vara "tryggat” att anvanda ndgot index som matchar alternativ bransle och deras prisférandringar, men det
kan vara @nnu "tryggare” att ha ndgot som &r stabilare om det man producerar inte har en automatisk kor-
relation till ev. energipriser.

Hur betalning ska ske och nar det ska ske kan kdnnas sjalvklart men ska alltid skrivas in. Nar det galler en-
ergi ar det vanligt att man méater varje ménads forbrukning och fakturerar s& fort mdnaden &r slut. Vad som
ar brukligt i Sverige ar 30 dagars betalning fran faktureringsdagen men manga saljande foretag forsoker ha
kortare period, medan i utomlands férekommer betydligt langre betalningsperioder.

5. Avtalstid/Leveranstid.

Ju langre ett avtal &r ju viktigare ar det att man lagger tid pd att utforma det ratt. Samtidigt &r ett 1dngt avtal
oftast att féredra eftersom det skapar stabilitet till det man ska producera. Behdver man investera bér man
ha ett avtal som I6per minst under pay-off tiden och gérna hela avskrivningstiden. Ett avtal kan aven beho-
vas for att 1&na pengar, erhdlla stod eller fa medfinansiarer och da kravs oftast att avtalet ar 1dngt och t.ex.
matchar amorteringsperioden pa lanet.

6. Uppsagning/forlangning av avtal.

Fundera pa vad som ska galla nar avtalstiden &r slut och ska avtalet kunna I6pare vidare om ingen sager upp
det? Manga avtal kraver oftast att man aktiv sager upp det ett antal manader innan sista dagen, om man
inte vill att det ska forlangas. Var darfor noga och skriv in ndr det méste sdgas upp senast och om det inte
sags upp hur 1&ng tid till ska det I6pa osv. Det ar ocksd att foredra att skriva in hur uppségningen ska ga till.
T.ex. skriftligt och med mottagningsbevis.

Det kan finnas skal till att skriva in ratten till “fortida” uppsagning, men den bor anvéandas sparsamt. Om
man Onskar ratten till att sdga upp avtalet under avtalstiden maste de anledningarna anges. Det kan vara
t.ex. ett tillstdnd som kravs att det blir fornyat/beviljat, eller att ndgon part inte skoter sitt dtagande enligt
avtalet.

Om mottagande parten vill ha ratt att séga upp avtalet i fortid pd t.ex. grund av att verksamheten laggs ner,
bor den ratten kopplas till en i férbestamd ersattning till leverantéren. Det kan t.ex. vara att om man har
ett tiodrigt avtal dar leverant6ren gjort en investering som skrivs av pd 10 &r men mottagaren bryter avtalet
efter sex &r blir de skyldig att ersatta leverantoren helt eller delar av det belopp som €j &r avskrivet, (“delar
av” kan t.ex. innebéra aterstod avskrivnings varde minus ett marknadsvarde).
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7. Leveransavbrott och Force majeure.
Alla avtal bor innehdlla en standardpunkt om “Force majeure”. Denna punkt friskriver parterna for héndelser
som ingen kan rdda 6ver, naturkatastrofer, krig, strejk, eldsvada eller liknande.

Daremot kan leveransavbrott bero pd omsténdigheter som man kan r&da 6ver och/eller borde forbyggt. Det
kan rora sig om daligt underhdll av utrustning, bristfallig planering, oaktsamhet m.m.

Om denna form av avbrott (bdde pa leverantér och mottagare sidan) leder till att den andra parten lider
ekonomisk férlust i mer an ringa form, bdr man skriva in nar och hur ersattningsskyldigheten ska trada in.

Om det &r stora summer som kan behdvas ersdttas kan man lagga till en punkt som 3dlagger leverantoren
att ha forsakringar som tacker de skador produkten kan &samka mottagaren om produkten ar felaktig eller
innehdller ndgot som har skadat mottagarens utrustning.

8. Omforhandling, andring av villkor eller tillagg.

Vanligt ar att man i avtal som ar Idnga vill ha in ratten till att géra éandringar. Forutsattningar som var svara
att forutse kan bade forbattras och férsamras for parterna att uppfylla deras dtagande. N&r och hur denna
ratt ska tillampas kraver lite mer framtidsspaning. Vad hander pd energisidan, kommer ndgra nya stod, skat-
ter, avgifter, m.m.?

9. Overlatelse av avtal.

Att fundera Gver “ratten att 6verldta ett avtal” kan var mer viktigt an man tror. Den handla inte enbart om
vem som kan tdnkas vara motpart i avtalet utan dven om dess formdga att vara det. Har man t.ex. gjort av-
tal med ett solitt foretag som valjer att 6verldta avtalet till ndgon som troligen kommer gd i konkurs har man
ett avtal dar man riskerar att inte f&r ut ndgon ersattning for den skada man kan lida.

10. Meddelande.

Nar ndgon part vill saga upp, omférhandla, Gverldta eller pd ndgot annat satt forandra avtalet kan det vara
klokt att ha en punkt som sager att alla meddelande som pdverkar avtalet ska ske skriftligt.

11. Tvister.

Hur noga man an ar nar man skriver ett avtal, finns det alltid en risk for att tolkningen kan vara olika och en
tvist kan uppstd. Om man inte kan avgora tvisten sjdlv behéver man en tredje part som har en avgérande
roll.

Det kan kannas tryggt att skriva in att svensk domstol ska avgéra, men har finns ndgra saker att tanka pa:

a. Begransa vilken domstol som ska gélla. Om du vill undvika 13nga resor s& vélj ndgon i naromradet.
b. Om du férlora malet kan en domstolsprocess bli dyr. Du riskerar att inte enbart betala for det krav mot-
parten staller utan aven for dess kostnader som har uppstatt i processen.

Ett alternativ kan darfor var en skiljendmnd eller ndgon som parterna gemensamt kanner fortroende for.

12. Undertecknande.
Slutligen ska avtalet skrivas p& och datum nar det gjordes.

Kolla s8 att de parter som skriver p& har den juridiska ratten att foretrdda parterna. Ar det ett bolag bér man
kolla i bolagetsordningen (eller via Bolagsverket) vem som har denna ratt. Manga bolag har som sakerhet att
det kravs att mer an en representant frdn bolaget skriver pd for att ett avtal ska vara giltigt.

Ett tips ar dven att numera avtalet om det &r pé flera sidor och de som skriver pd lamnar sin signatur pa
varje sida.

Lycka till!
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